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━━━━━━━━━━━━━━━━   

 中村「コンサル生 インタビュー Fさん（３０代男性）」   

━━━━━━━━━━━━━━━━      

 

━━━━━━━  

１ コンサルを受ける前は、どんなことで悩んでいましたか？ 

━━━━━━━    

コンサルを受講する前は、単純転売のみでした。単純転売は安い商

品のリサーチをして販売するということの繰り返しです。参入がし

やすい分、値崩れも良く起き赤字で売ることは良くありました。ま

た、リピート性もほとんど無く、売上も伸び悩み、今後どのように

進んでいったら良いか分からず、先行きの不安を感じておりました。 

 

━━━━━━━  

■その悩みで毎日、どんな気持ちを感じていましたか？ 

━━━━━━━  

日々、商品リサーチばかり。リピート性もほとんど無かったので、

良い商品が見つけることが出来なければ仕入れができず、売上も上

がらない。安定感が全くありませんでした。 

そのため、日々のリサーチで疲弊しており、このままだと成長なく

終わっていくだろうと思っていました。 

ただ、現状を悲観するのではなく、自分を変えていく必要性を感じ

ていたので、変えるきっかけをリサーチの合間に探してもいました。 

そこで出会ったのが、私の救世主「中村さん」だったのです。 

 

  ━━━━━━━  

２ なぜ、他のスクールやコンサルではなく、 

中村の個別コンサルを受講しましたか？  

 ━━━━━━━    

・自分の今後の進み方のステップアップとして、メーカーからの仕

入れをしたかった。 

・本当に経験や実績がある方に教えてもらいたかった。 
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・コンサルの相談をして、中村さんの人柄が自分に合っていると感

じたから。 

 

 ━━━━━━━  

３ 受講後に、どんな成果がありましたか？ 

（「受講前」から、「受講後」の「変化」を具体的に教えてくださ

い。） 

 ━━━━━━━   

気持ちの変化です（数値では見えづらい点ですが非常に重要です）。 

 

「単純転売」は、日々リサーチをして日々違う商品と出会う。これ

の連続。 

「メーカー仕入れ」は、商品リサーチはするけれども、売れたら、

また再び仕入れて売り上げることが可能。 

メーカー仕入れは、積み上げ方式です。仕入れることが出来る会社

が増えれば増えるだけ、売上が伸びていくのです。 

 

メーカーからの仕入れが出来る安心感と今後の方向性が見えてきた

点はとても大きな成果だったと思っております。 

 

━━━━━━━  

・「数値化」できる成果や、変化はどのようなものがありますか？ 

━━━━━━━  

利益 

受講前：30万円未満 

受講後：90万円以上 

 

利益は 3倍以上になりました。 

 

※利益はアプローチする数に比例します。作業が効率良く出来る方

はもっともっと増えると思います（私の仕事は遅いです）。 
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━━━━━━━  

４ どれくらいの期間で成果を感じましたか？ 

 ━━━━━━━     

1社目にアプローチをして、いきなり契約が取れたときです。 

いきなり契約が出来たので、「自分でも出来るんだ！」と実感しま

した。 

（1社契約が取れれば後は、同じことの繰り返しです） 

 

 ━━━━━━━  

中村の印象に残った言葉やコンサル内容はどんなことですか？ 

 ━━━━━━━    

＜印象が強く残っていること＞ 

最初の頃、心配で質問を送ったことがありますが、すごく丁寧かつ

詳しい文面の回答を頂いて、ビックリと感謝したことでした。忙し

い中、こんなに丁寧に対応してくださる方だったら安心してコンサ

ルを受けることができるなと感じました。 

中村さんは常に丁寧で困っていることがあれば解決出来るまで親身

になってくれます。 

＜印象に残った言葉＞ 

「メーカー取引が決まらないわけがない」 

メーカー取引をしたことが無い自分にとっては「本当？」って感じ

でしたが、実際行動してみると、事実でした。 

中村さんの指示通りの行動をすれば「決まらないわけないです！」。 

 

━━━━━━━  

５「他のスクール、コンサル」と「中村個別コンサル」との 

一番の違いは、何ですか？  

━━━━━━━     

 

良い点は沢山あるのですが、一番は「何でも教えてくれる」ことか

と思っております。 
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他のコンサルやスクールでは、内容が限定的なところがあります。

国内取引だけ or 国外取引だけなどと限定しているコンサルもあり

ますし、内容もカリキュラム通りの内容しか教えてくれないことも

あります。 

 

中村さんのコンサルは違います。本当に何でも教えてくれます。経

験豊富な中村さんなので、実績ベースでいろいろと教えてくれます

し、困ったときには相談に乗ってくれます。 

あと、中村さん自身も今現在色々と勉強をされており、良いことを

学んだ時は、みんなに情報共有してくれますね。 

 

また、中村さんはいつでもフォローや応援してくれるので、モチベ

ーションを保ち続けることも非常に良い点かと思っております。 

 

 ━━━━━━━  

６  もし「このコンサル」を受講してなければ 

今頃どうなっていたと思いますか？ 

 ━━━━━━━   

 

このビジネスを辞めていたと思います。 

 

 ━━━━━━━  

７  「このコンサル」はどんな人にお勧めですか？ 

 ━━━━━━━   

・メーカー取引に興味がある方 

・ある程度このビジネスを経験されている方で、売上や今後の方向

性について悩んでいる方 

・正しい方法で、このビジネスを進めていきたい方 

（裏技みないたものは無いので、「1 日 5 分の作業で 1 ヶ月目から

利益 100万円！」みたいなものを求めている人はやめて下さい） 

・言われたことを愚直に実行出来る方 
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━━━━━━━  

８ これから「このコンサル」の受講をご検討している方に 

どのようにおすすめしますか？ 

 ━━━━━━━   

 

メーカー取引に興味がある方で、中村さんのブログを見て共感でき

る方にはオススメかと思います。 

 

 

 ━━━━━━━  

アンケートにご協力いただきありがとうございます。 

 

 

中村 


